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SEKCJA A
INFORMACJE OGÓLNE O WNIOSKODAWCY

	A-1 Dane wnioskodawcy

	Proszę o podanie następujących danych

	1. Pełna nazwa przedsiębiorcy
	

	2. Adres, siedziba firmy
	


	3. Lokalizacja działalności przedsiębiorstwa – proszę o podanie miejsca wykonywania działalności wraz z oddziałami
4. Osoba uprawiona do kontaktu w sprawach dotyczących wniosku
	


	A-2 Charakterystyka działalności przedsiębiorstwa

	Proszę zaprezentować w skrócie przedsiębiorstwo, zakres działalności, rodzaj wytwarzanych produktów/ świadczonych usług. 

	1. Data rozpoczęcia działalności
	

	2. Przedmiot i zakres działalności. Nr PKD / EKD
	


SEKCJA B
PLAN MARKETINGOWY

	B-1 Produkt / usługa

	Proszę opisać swój produkt/ usługę. Pokazać w jaki sposób różni się on od produktów konkurencji i na czym polega jego przewaga?

	1. Proszę opisać krótko produkty/ usługi, które zamierza Pan / Pani produkować, oferować klientom, 
	

	2. Proszę określić dla nich rynek
	

	3. Proszę podać w jaki sposób produkt różni się od produktów/ usług konkurencji. Czy jest to nowy produkt na rynku?
4. Proszę wskazać zalety różnicujące produkty/ usługi będące przedmiotem działalności od innych istniejących produktów/ usług.
	


	B-2 Rynek

	Proszę wypełnić poniższą tabelę podając, gdzie i w jaki sposób będzie prowadzona sprzedaż usług / produktów.

	1. Kim są (mają być) nabywcy produktów i usług? Proszę podać szacunkową liczbę potencjalnych klientów. Czy produkty i usługi są przeznaczone na rynek lokalny, regionalny, krajowy lub eksport?
	

	2. Jakie są oczekiwania i potrzeby nabywców odnośnie produktów i usługi
	

	3. Czy popyt na produkt/ usługę będzie ulegał sezonowym zmianom? Jeśli  tak, jak będą minimalizowane skutki tej sezonowości? 
	


	B-3 Konkurencja na rynku

	Proszę wskazać głównych konkurentów na rynku i zastanowić się, jaka będzie ich reakcja na uruchomienie nowego przedsięwzięcia oraz wprowadzenia  produktu (usługi) na rynek? Czy dokonają oni obniżenia cen swoich produktów (usług), czy uruchomią dodatkową akcję promocyjną, a może zachowają się w jeszcze inny sposób? Jaka będzie wtedy reakcja Wnioskodawcy?

	1. Proszę podać możliwie szczegółowe dane o głównych konkurentach. 




	B-4 Dystrybucja i promocja

	Proszę opisać w jaki sposób będzie prowadzona sprzedaż i promocja. Proszę pamiętać, że są różne metody promowania dóbr i usług i część z nich może być nieodpowiednia dla proponowanego produktu / usługi.

	1. W jaki sposób odbywa się sprzedaż? 
2. W jaki sposób klienci są oraz będą informowani o produktach / usługach? Proszę opisać formę promocji / reklamy.
	


	B-5 Cena

	Poniżej należy określić przewidywaną cenę jednostkową podstawowych produktów/usług

	Produkt /usługa
	Cena jednostkowa

	
	2010
	2011
	2012

	1. 
	
	
	

	2. 
	
	
	

	Etc.
	
	
	

	Ogółem
	
	
	


	B-6 Ilość sprzedanych jednostek

	Poniżej należy określić przewidywaną ilość sprzedaży podstawowych produktów / usług. 

	Produkt /usługa
	2010
	2011
	2012

	1. 
	
	
	

	2. 
	
	
	

	Etc.
	
	
	

	Ogółem
	
	
	


	B-7 Przychody

	Poniżej należy określić przewidywane przychody ze sprzedaży podstawowych produktów / usług. 

	Produkt /usługa
	2010
	2011
	2012

	1. 
	
	
	

	2. 
	
	
	

	Etc.
	
	
	

	Ogółem
	
	
	


SEKCJA C
ZATRUDNIENIE I PERSONEL

	C-1 Dane osoby prowadzącej działalność gospodarczą / zamierzającej rozpocząć prowadzenie działalności gospodarczej 

	Pozycja przedsiębiorstwa jest często determinowana kwalifikacjami osób prowadzących firmę. W poniższej tabeli należy przeanalizować doświadczenie i umiejętności, które posiada wnioskodawca.

	Imię i nazwisko
	

	Wiek
	

	Wykształcenie
	

	Doświadczenie
	


	C-2 Personel wnioskodawcy

	Proszę scharakteryzować planowany poziom i strukturę zatrudnienia w przedsiębiorstwie. Należy uzasadnić jakie osoby będą zatrudniane. 

	Rok zatrudnienia
	Stanowisko
	Zakres obowiązków

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


SEKCJA D
PLANOWANA INWESTYCJA

	D-1 Zakres rzeczowy projektu oraz kosztorys oraz harmonogram realizacji projektu

	Proszę podać planowany termin rozpoczęcia i zakończenia realizacji projektu
	Od mm/rr:
	…… / ……

	
	do mm/rr:
	…… / ……

	Plan wdrożenia projektu
	Okres realizacji Od mm/rr do mm/rr
	Nazwa
	Koszt jednostkowy w zł
	Ilość jednostek/ sztuk planowanych do zakupu
	Planowany łączny koszt w zł (brutto)

	1. Działanie nr …
	…… / ……

…… / ……
	
	zł
	
	zł

	
	
	
	zł
	
	zł

	
	
	
	zł
	
	zł

	Łączna wartość działania nr …
	
	zł

	2. Działanie nr ...
	…… / ……

…… / ……
	
	zł
	
	zł

	
	
	
	zł
	
	zł

	
	
	
	zł
	
	zł

	Łączna wartość działania nr …
	zł

	Łączna wartość działań (suma od 1 do n)
	zł


	D-2 Koszty działalności gospodarczej 

	Poniżej należy określić przewidywane koszty (stałe oraz zmienne) związane z prowadzeniem działalności gospodarczej

	Koszty stałe

	Rodzaj(nazwa) kosztu
	Miesięczna wartość kosztu w zł
	Planowany łączny koszt w zł

	
	
	2010
	2011
	2012

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	

	Etc
	
	
	
	

	Łączna wartość kosztów stałych
	
	
	
	

	Koszty zmienne

	Rodzaj(nazwa) kosztu
	Koszt jednostkowy w zł
	Planowany łączny koszt w zł

	
	
	2010
	2011
	2012

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	Etc.
	
	
	
	

	Łączna wartość kosztów zmiennych
	
	
	
	

	Łącznie koszty działalności gospodarczej
	
	
	


	D-3 Źródła finansowania projektu

	Należy określić źródła finansowania projektu zgodnie z tabelą poniżej:

	Źródła finansowania projektu
	Wydatki ogółem

	środki własne
	 zł

	kredyt
	 zł

	leasing
	 zł

	pożyczka
	 zł

	dofinansowanie z UE
	Zł

	Razem
	 zł


	D-4 Aktualne zdolności wytwórcze

	Aby posiadać ofertę produktów lub usług, niezbędne są środki produkcji, np. maszyny, urządzenia, zaplecze materiałowe oraz pomieszczenia. Proszę aktualny wymienić zakres dostępu do takich środków.

	1. Czy wnioskodawca posiada niezbędne pomieszczenia? Czy należy zwiększyć ich powierzchnię lub lokalizację?
	

	2. Proszę opisać ww. pomieszczenia (wielkość powierzchni, warunki, itp.).
	

	3. Proszę określić zasoby techniczne
	Rodzaj maszyny/urządzenia
	Rok produkcji
	Szacunkowy koszt

	
	
	
	

	
	
	
	


	D-5 Informacja o planowanej inwestycji 

	1. Jaka wygląda proces techniczny produkcji lub oferowania usług w przypadku planowanej inwestycji.
	

	2. Proszę podać specyfikację techniczną planowanych maszyn i urządzeń oraz uzasadnić, że jest ona adekwatna do wymagań przedsięwzięcia.
	


	Aktywa
	2010
	2011
	2012

	A. Aktywa trwałe (I+II+III+IV+V)
	
	
	

	I. Wartości niematerialne i prawne 
	
	
	

	II. Rzeczowe aktywa trwałe – środki trwałe
	
	
	

	III. Należności długoterminowe
	
	
	

	IV. Inwestycje długoterminowe
	
	
	

	V. Długoterminowe rozliczenia międzyokresowe
	
	
	

	B. Aktywa obrotowe (I+II+III+IV)
	
	
	

	I. Zapasy 
	
	
	

	II. Należności krótkoterminowe 
	
	
	

	III. Inwestycje krótkoterminowe  (w tym środki pieniężne)
	
	
	

	IV. Krótkoterminowe rozliczenia międzyokresowe
	
	
	

	Aktywa razem (A+B)
	
	
	

	Pasywa
	2010
	2011
	2012

	C. Kapitał (fundusz) własny (I+II+III+IV+V)
	
	
	

	I. Kapitał podstawowy
	
	
	

	II. Kapitał zapasowy
	
	
	

	III. Zysk/strata z lat ubiegłych
	
	
	

	IV. Zysk/strata netto
	
	
	

	D. Zobowiązania i rezerwy na zobowiązania (I+II+III)
	
	
	

	I. Zobowiązania długoterminowe
	
	
	

	II. Zobowiązania krótkoterminowe
	
	
	

	III. Rozliczenia międzyokresowe
	
	
	

	Pasywa razem (C+D)
	
	
	


SEKCJA E
SYTUACJA EKONOMICZNO-FINANSOWA

	E-1 Uproszczony bilans

	Bilans przedstawia zasoby przedsiębiorstwa oraz źródła ich finansowania. Format wymaganego bilansu jest uproszczony. Aktywa muszą równać się pasywom


	E-2 Rachunek zysków i strat

	Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiębiorstwo. Należy przedstawić rzetelne dane.

	Pozycja
	2010
	2011
	2012

	A. Przychody netto ze sprzedaży 
	
	
	

	I. Przychody netto ze sprzedaży produktów i usług
	
	
	

	II. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów
	
	
	

	B. Koszty działalności operacyjnej
	
	
	

	I. Amortyzacja
	
	
	

	II. Zużycie materiałów i energii
	
	
	

	III. Usługi obce
	
	
	

	IV. Podatki i opłaty
	
	
	

	V. Wynagrodzenia
	
	
	

	VI. Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia
	
	
	

	VII. Pozostałe koszty rodzajowe
	
	
	

	VIII. Wartość sprzedanych towarów i materiałów
	
	
	

	C. Zysk (strata) ze sprzedaży(A-B)
	
	
	

	D. Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	

	E. Pozostałe koszty operacyjne
	
	
	

	F. Zysk (strata) z działalności operacyjnej (C+D-E)
	
	
	

	G. Przychody finansowe
	
	
	

	H. Koszty finansowe
	
	
	

	I. Zysk (strata) brutto (F+G-H)
	
	
	

	J. Podatek dochodowy
	
	
	

	K. Zysk (strata) netto (I-J)
	
	
	


Podpis:

	Imię i nazwisko
	Data, miejscowość

	.................................................................................
	.................................................................................
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